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Sehr geehrte Damen und Herren,

in unserem Newsletter ,Blickpunkt.™ greifen wir regelméaBig aktuelle Themen fir Makler im
Gewerbe- und Industriegeschaft auf.

Unsere Themen im November sind:

BrokingX - Wechsel des Portals Anfang Januar

Vertriebspotenzial zu bBU sehr hoch, aber schwer zu erschlieBen
Institutioneller Kaufer von Maklern bietet attraktive Ubergangsregelung
Frohe Weihnachten und ein gutes neues Jahr

Zu allen Themen geben wir Ihnen gerne detailliert Auskunft.

BrokingX — Wechsel des Portals Anfang Januar

Die zweite Generation von BrokingX geht erst im Januar
2014 online! Den Wechsel des Portals haben wir zur Siche-
rung von Servicequalitdt und Datensicherheit um kurze Zeit Einfach

verschoben. aussj hreiben

Das neue BrokingX ist fertig und steht zur Nutzung bereit.
Dennoch haben wir den Wechsel des Portals um kurze Zeit
verschoben.

Um die Verfligbarkeit von BrokingX von uber 99% im Sinne Ansprechpartner
unserer Kunden weiterhin sichern zu kdnnen, haben wir BrokingX Serviceteam
unerwartet den Serverpark wechseln missen. Beim Imple- service4U@brokingX.de
mentieren des neuen BrokingX auf den Server des bisherigen 0221-979 978-222 bis 224

Serverparks fielen Schwéachen in dessen Servicelevel auf. Fir den
Fall eines Zwischenfalls sind uns jedoch kurze Reaktionszeiten des
Dienstleisters wichtig.

In dieser Woche wird das Portal dort aufgespielt und von uns
getestet. Gleich zu Beginn des Jahres werden wir dann online sein.

Sie erhalten von uns eine separate, detaillierte Information zum
Wechsel des Portals.



Vertriebspotenzial zu bBU sehr hoch, aber schwer zu erschlie3en

Betriebliche Vereinbarungen zur Berufsunfahig- Ansprechpartner
keitsabsicherung fiir Mitarbeiter bieten ein hohes Christian Wiemann
und wachsendes Vertriebspotenzial. Um dieses wiemann@eXulting.de
Potenzial zu erschlieBen, ist Spezialwissen erforder- 0221-979 978-226

lich und Manpower, um die Mitarbeiter der Betrieb zu
akquirieren. Eine Partnerschaft mit einem speziali-
sierten Makler, verhilft zu

Jingere Studie zu den Vertriebsaussichten von Makler zeigen auf,
dass der Betriebliche Altersvorsorge hohe Vertriebschancen
eingeraumt werden. Das gilt auch fir eine spezielle Auspragung,
namlich der  Betrieblichen Berufsunfahigkeitsversicherung.
Betriebe suchen nach MaBnahmen, Mitarbeiter zu binden und
junge Talente anzuwerben. Die bBU tragt dazu bei. Mitarbeiter
zahlen eine deutlich niedrigere Pramie als bei einem privat abge-
schlossenen Vertrag. Betrieb senken Personalkosten.

Fiar Makler ist dieses Produkt anspruchsvoll. Wer das Wissen nicht
hat oder keinen breiten Zugang zu den Mitarbeitern des Betriebs
bekommt, ldsst diese Vertriebschance ungenutzt. Ein spezia-
lisierter Partner kann hier sehr hilfreich sein. Arbeitsteilig wird der
Rahmenvertrag mit dem Betrieb akquiriert und die aufwendige
Akquisition der Mitarbeiter Ubernimmt der Spezialist. Die
Einnahmen aus den Vertriebserfolgen werden fair aufgeteilt.

Sind Sie Gewerbe-/Industriemakler oder Spezialmakler und haben
groBe Betriebe als Kunden? Haben Sie dieses Produkt bislang nicht
oder kaum vermittelt? Dann sprechen Sie uns an. Wir vermitteln
Ihnen den Kontakt zu unserem Partner.

Institutioneller Kaufer von Maklern bietet attraktive

Ubergangsregelung

Sie mdéchten Ihr Maklerunternehmen verkaufen, aber
noch nicht sofort. Sie méchten akquirieren und Ihre
wichtigen Kunden weiter betreuen, aber alltiagliche
Betreuungsaufgaben schon abgeben. Dafiir haben
wir ein Angebot.

Wir haben schon mehrfach darauf hingewiesen, dass Makler sich

frihzeitig um die Nachfolge kimmern sollten. Wer in den nachsten Ansprechpartner
Jahren den Generationenwechsel vollziehen mdéchte, muss schon Christian Wiemann
jetzt suchen. Die Anzahl der Verkaufer wird namlich in den wiemann@eXulting.de
nachsten Jahren deutlich steigen. 0221-979 978-226

Flr Interessenten vermitteln wir einen Kontakt zu einem institu-
tionellen Kaufer, der zwei Ubergangsmodelle anbietet. Die
Lésungen sind ideal fir Makler, die sich sukzessive zurlickziehen
mochten.

Die bewahrte Methodik bleibt. Erst erhalten beide Seiten ein ano-
nymes Profil. Ein Kontakt entsteht erst, wenn beide Seiten dem
zustimmen.

Rufen Sie uns an. Ihr Anliegen bleibt 100% diskret!




Frohe Weihnachten und ein gutes neues Jahr

Wir wiinschen Ihnen ein gesegnetes und fréhliches
Weihnachtsfest. Ihnen und Ihren Familien ein
gliickliches Jahr 2014!

Wir bedanken bei unseren Geschiaftspartnern und
freuen uns auf die weitere gute Zusammenarbeit.

Mit freundlichen GriiBBen
BrokingX Team

Jetzt auch in Facebook: https://www.facebook.com/eXultingBrokingX
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